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Innovation Fitness Check 

Wo steht Ihre Firma oder Ihr Geschäftsbereich bezüglich Innovationsfähigkeit? Was sagen Ihre Mess-
grössen? Haben Sie nicht das ungute Gefühl, dass es noch irgendwo klemmt oder es nicht so funktio-
niert, wie Sie es gerne hätten?  

Wie sehen das Ihre Mitarbeiter und Ihre Kunden? Fühlen Sie sich abgeholt und eingebunden? Wo ist 
denn konkret das Verbesserungspotenzial eher im weichen Bereich der Kultur und des Umgangs mit-
einander oder fehlt es an Strukturen und geeigneten Tools? 

Haben Sie Ihre letzten Projekte einmal daraufhin überprüft, wie es bei Ihnen gelaufen ist? 

Ein Fitness Check Innovation gibt Ihnen Antworten neben dem Tagesgeschäft für das Tagesgeschäft. 
Das Konzept ist sehr einfach, ein externer, neutraler Beobachter und Gesprächspartner bringt Ihnen: 

 Eine Bestätigung und Ergänzung Ihrer unguten Gefühle 

 Neue Aspekte in der Betrachtung der Innovationsfitness 

 Einer Konkretisierung der vorhandenen Themen / Issues  

 Vorschläge für einen auf Ihr Unternehmen zu geschneiderten Umsetzungsplan 

 Umsetzungsbegleitung und Coaching mit Change Management Aspekten 

 Weiche Faktoren Harte Faktoren 
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Warum ist DTS Consulting für Sie der geeignete Partner für solch ein Projekt? 

 Langjährige Linienerfahrung in verschiedenen Positionen mit Innovationsverantwortung 

 Langjährige Beratungserfahrung in Prozessoptimierung und Technischer Due Diligence auf 
dem Gebiet Innovationsmanagement / Front End Innovation / marktorientierte Entwicklung 

Drei Kernfragen sollten Sie sich daher stellen: 

 Welche Erwartungen haben unsere Kunden wirklich an uns? 

 Wie können wir diese (nicht nur) erreichen, sondern möglichst sogar übertreffen? Oder nicht nur 
explizite sondern möglichst auch implizite Erwartungen erfüllen. 

 Wie können wir sicher sein, dass unsere Vermutungen stimmen? 

Ein unverbindliches Gespräch lohnt sich immer!  9 Jahre Beratungserfahrung und 14 Jahre Liniener-
fahrung unterstützen Sie kompetent. – Consulting mit Erfahrung und Leidenschaft 


